浅析小麦种子价格形成和利润分配途径
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摘要：分析小麦种子生产过程价格形成的原始因素和人为因素，了解种子利润的分配途径，对控制种子成本有积极的指导意义。

关键词：小麦种子  价格  价格形成因素

    种子是农业生产不可替代的生产资料，种子价格高低直接影响农业生产、影响农民种田积极性、影响农村的稳定。笔者长期从事农作物种子的生产经营工作，就种子的质量、数量、价格的形成等相关问题进行了大量的研究：

1  小麦种子价格的形成：

1.1  同种、同质商品小麦的价格。

    从商品粮收购水分到贮藏水分的重量损失。以2012年新小麦上市的收购为例：小麦商人从小麦田头收购（从农民收割机上倒下称重的收购价,运输费用收购者负责），收购价为2.06元/kg（含水量14.5-15.5%，按平均值15%计算），按照粮食部门的相关规定：水分每超过1%扣重1.5%，干燥到国标种子水分13%（国标商品小麦水分12.5%），重量损耗达3%,也就是收购1000kg(1t),烘干后仅970kg。经测算烘干机烘除2个水分需耗油、电费用约元55元/t、运输费用(长、短途之和)23.6元/t、杂工工资15元/t，薰蒸费用（含药、器具折旧）元2.5/t。至此，小麦入库贮藏价格已达2.23元/kg，单位价格已上升8.25%
1.2  由商品小麦到小麦种子所需费用：

1.2.1加工过程的重量损失。正常情况下，小麦从烘干入库的毛种子，加工后的重量损失达1.0－1.2%；

1.2.2加工（电费、修理费、人员工资）、包装费用。经测算：小麦种子的加工费用（电费、修理费、人员工资）约37元/t、包装费用65元/t、仓贮费用（芦苇节条囤粮）15元/t。

1.2.3资金占用费用（从资金出帐至资金入帐大约5个月财务费用）15.5元/t

以1t计算，从入库的毛种子加工后，可得净种子900kg，下脚82kg左右（可出售147.6元），相关费用共103.5元，至此加工后种子价格已达2.43元/t
1.3小麦种子生产过程与商品小麦相比增加的费用.

1.3.1播种材料的价格差异。种子生产的播种材料为原种，而商品粮生产所用的播种材料为大田用种，每kg播种材料相差1元，按播种量150kg/hm2，种子田成本比商品粮生产多150元/hm2。

1.3.2田间去杂损失。若播种材料达到原种质量标准，去杂的难度、费用相对较少，但所提供的繁殖材料真正达到原种质量标准的则较少，若杂株率按0.5%计算，田间拔除损失、田间采踏损失等达150kg/hm2以上，相当于损失300元/hm2。

1.3.3去杂人员工资。根据目前的生产实际、多年的去杂情况和去杂后的质量验收情况看，正常情况下每人每天（8小时工作时间）去杂1hm2，临时工工资60－70元。

1.3.4生产过程的自然灾害风险：一是因自然灾害造成种子田倒伏的，不得列入种子田收获而比粮食生产多投入的成本，这些成本生产者已承担。二是收获期遇连阴雨天气，不能及时烘干导致种子发芽率达不到国家规定标准的，不能作为种子使用。这类田块，生产者均按种子生产的要求进行了生产投入，但没有丝毫的收益，反而增加了生产成本。

1.3.5种子生产的行政许可、检验检疫费用,经测算需225元/hm2。

1.3.6销售过程的市场风险：因品种不对路，导致市场滞销，不能实现种子交易的，这些种子田均按种子生产、加工的技术要求完成全部投入，因不能实现种子销售而亏损。

初步统计，种子生产过程的费用比商品粮生产的费用增加750元/hm2左右。一般情况下，从播种到收获入库，种子田最终能作为种子收获的面积在播种面积的80%左右；因收获时的气候原因，入库面积中符合种子质量要求的仅占收获面积的80%左右；符合种子质量要求，最终实现销售的占入库总面积的90%左右。也就是说播种100hm2种子田，实际能实现种子销售的大约在55hm2左右，45hm2因种子生产而增加的成本也要由这55hm2的种子实现回收。若1hm2生产种子5200kg，则每千克种子需承担因种子生产而增加的费用0.26元/kg；2012年种子生产的实际成本为2.69元/kg。

1.4  种子生产的管理费用、业务费用、利润，按15%计算，则种子出库价格应为3.10元/kg，而实际生产商给品种权人的净种子价格为2.76元/kg。

2、小麦种子的销售价格的确定：
品种权人是种子价格的发言人，他根据种子的供需情况、农民的承受能力和政府出台的价格政策，确定种子的批发价格和零售价格，具体组成：

2.1品种权益费。江苏金土地种业有限公司是扬麦系列小麦种子品种权的唯一占有人，2012年扬麦系列的种子区域代理自己组织生产，经其授权、包装销售，缴纳江苏金土地种业有限公司品种权益费0.36元/kg，占销售价格的8.57%。
2.2自身利益。一般品种权人垄断种源后，再加价10－15%批发给销售商。

2.3运输费。品种权人根据种子生产地与销售地点的结合，尽量压缩运输成本，一般运输费用控制在0.1元/kg以内。

2.4零售商的利益。品种权人以维护市场秩序为由，进行统一包装、统一划定销售区域、统一销售价格，同时加大市场的管控力度，打击非法生产销售行为，其目的是使自己从中获取更多的收益。品种权人以3.6元/kg批发给各经销商销售，以4.2元/kg的统一零售价出售给农民。

3、种子零售价虚高的原因：

3.1政府推动种子价格。江苏省物价局、江苏省农业委员会2012年10月15日“公布2012年度秋播小麦

HYPERLINK "http://www.chinaseed114.com/sell"种子销售政府指导价格的通知”规定：每kg零售基准价3.95元；品种审定超过三年未超过五年的保护品种，每kg零售基准价4.16元；通过品种审定不满三年的保护品种，每kg零售基准价4.32元。各类品种的上浮幅度均不得超过10%,下浮不限。根据文件规定，保护的小麦品种最高可卖4.75元/kg，已超越农民的价格承受能力。
3.2品种权人偏面保护销售者的利益。

4、利润的分配途径与感悟。

    小麦种子从2.76元/kg通过流动后到农民手中价格达4.2元/kg，价格上升52.17%具体情况如下：包装袋0.06元/kg、运输费0.1元/kg、品种权益费0.36元、品种权人目标利润0.30元/kg(毛利)、销售人员毛利达0.6-0.7元/kg。

    纵观种子加价的程度，可以看出：生产者始终在保本边缘上徘徊，若遇自然灾害，必亏无疑，生产者一般均为过去的农业场圃（县、市级小三场）和大型的农垦农场，他们以生产、服务为已任，强化管理、压缩成本，谋求规模效益好于粮食，但随着劳动力价格的不断一涨，加之种子生产成本与获取不成比例等原因，不少农场已不再生产常规稻麦种子也改为商品粮生产。大多种子生产企业感叹说，“生产种子（需）百余日，不如卖种一天”。
品种权人一是获取高额的品种权益费；二是以管理市场为由垄断种源，从而加价给经销商，获取高额利润。

零售商（经销商）以广大农民为对象，以满足农民需求、推广（销售）农作物新品种为借口，大势吞取高额利润。
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